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KONSEP PARFUME

Kemasan 500 M| & 1000 ML
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ANDA Puny

Kami yang isi nya
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KEMITRAAN USAHA~

PARFUME

KEPEMILIKAN 7/ BAGIHASIL




Keuntungan Jualan Parfume

e Keuntungannya bisa mencapai 30-100%.

e Keuntungan dari penjualan per botolnya bisa mencapai
250%.

e Bisnis ini menjanjikan karena modalnya relatit murah dan
sistem penjualannya cepat.

e Bibit refill parfum memiliki tanggal kedaluwarsa yang cukup
panjang, yaitu hingga Lima tahun.




Hal yang perlu diperhatikan
dalam memulali bisnis parfume

e Memilih bibit parfume yang berkualitas.

e Mempersiapkan modal awal yang cukup untuk membels
bahan baku, stok produk, atau peralatan produksi. S

e Mempelajari proses meracik parfume.

e Mempertimbangkan target pasar, nilai jual unik, identitas
merek, dan konsep keseluruhan di balik parfum.

e Melakukan riset pasar untuk mengidentifikasi pesaing

potensial dan memahami preferensi konsumen.




Bagaimana Kerjasama ?
kepemilikan atau Bagi hasil

Untuk Kerjasama anda cukup siapkan Lokasi dan
Toko

Kami akan dekor dan isi toko anda dengan perlengkapan serta SDM baik " ‘
dari anda maupun dari kami dan training berkala sesuai dengan -
standarisasi dari kami

Training kami terdiri dari :
e SOP & Produk Knowledge

o Upselling & Digital Marketing Produk ' "




Rekomendasi Lokasi

e Luas Minimal 3 x 4
e Counter Visit 100 Pejalan / 30 Menit
e 200 M Dari posisi toko pemukiman
e Saran
a.Dekat Pasar, Jalan besar dua arah,
b.Mall, Pabrik , sekolah Akademi,
Perumahan

e Tidak Rekomendasi

o Dekat dengan Kuburan, lapangan,
jalan Toll

o Tidak satu arah

TOKO PARFUME
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Pendaftaran

Cek Lokasi

Legalitas, Merek dan MOU

Target Pembukaan TOKO

Renovasi

Toko Lounching
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Untuk usaha yang dapat kami berikan adalah :
e |zin Usaha Perorangan *
e Merek dagang *
e Pembuatan Logo *
e Design Toko**
e |SO, GMP dan EDAR**
e Survie lokasi dan analisa pasar
e persiapan digital online

Yang kami
Berikan ?

e
% g
e

Persiapan Online
e Webiste
e Akun Sosial Media
e Akun Ecommerce
e SMS, WA, dan Email Blast

System Toko
e POS
e Aplikasi android dan web dashboard
* Dashoboard ONLINE e ada biaya tambahan jika dioerlukan
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Tools &
Training

Kami akan siapkan training berkala dan produk N
racikan baru yang ke kinian N

“Kami ciptakan Karyawan Berkualitas dan \ .
Upsell untuk meningkatkan Penjualan toko ” y V4



Proses
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1.Berdomisili dekat toko
2.Mencintai parfume
3.Bisa berkerjasama

dengan team
4.Jujur dan Pekerja Keras
5.Modis dan Ramah

Dalam Pembukaan Toko Dilakukan Training
selama 1 minggu Di mall Parfume



Perbandingan Bibit 60 - 80%

HARGA 50ML 75RB
30 ML 45 RB

20ML 35RB
10 ML 20 RB

*Harga akan sesuaikan
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P rOd u k Ia i n &PT. Anugrah Visi Cemerlang

Yang Dapat Kita Support

Parfume Loundry |
Pelembut dan pewangi pakaian
Sabun Cuci Piring

Hand Sanitizer

Pembersih Kaca

Pembersih Lantai
Deodorant Anti Bau Badan
Penghilang Kutek Kuku
Minyak Pijat, Telon & Angin
Obat Nyamuk Cair

Bahan - Bahan Kimia

Dan Lainnya
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*jika dibutuhkan dan tambahan



DODY ALAN HERNADI

Dodyalan@yahoo.com
O 8888 9 125 000

Support:
9
SYKenlola

PT. Anugrah Visi Cemerlang S g




